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Valor para
Catamarca

Como parte de sus requerimientos
industriales y humanos, Alumbrera
cuenta con una importante cartera de
proveedores locales, tanto de materiales
como de servicios.
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Cuatro personas, a instancias de Alumbrera,

ayudan con mano de obra a quienes lo
necesitan en diversas localidades.

er brigadista solidario representa una tarea estimulante y al mis-

mo tiempo sacrificada. De ello dan cuenta los cuatro integrantes

de un grupo que brinda asistencia en diferentes misiones, a ins-
tancias de Alumbrera. Augusto César Stella; Juan Carlos Cano; Sergio
Raul Pihuala y Ariel Herrera tienen historias para contar. Esas que se
generan ante cualquier necesidad, sea por obras, ayuda humanitaria
o situaciones diversas.
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En primera persona

Augusto César Stella: “Trabajamos en toéla obraen bue hagé fal;a una
mano. Pero también brindamos ayuda humanitaria, como pasé en el alud

de Sijan. Nosotros pedimos ir a ayudar a esa gente porque el panorama era
desolador. Trabajar en medio del caos fue algo triste, pero hacerlo nos

ﬂepé elalma.” = - - e

Juan Carlos Cano: “Poder ayudar a las personas que més lo necesitan es algo
muy lindo. En lo personal me gusté mucho poder armar una capilla al distrito

Potrero. Lo que habia eran sélo cuatro paredes; ni altar tenia. La dejamos casi

nueva. Fue emotivo ver como las personas del lugar nos agradecian.”

Sergio Raul Pihuala: “Todos los brigadistas nos complementamos para brin-
dar un mejor servicio. En lo particular me gusté mucho el trabajo en el hospi-
tal de Andalgala, que es@a\fggy deteriorado. Me produce mucha felicidad
poder ayudar a la gente pobre. Es algo que me IIena el corazon.”

o “~

Ariel Herrera: “Ayudamos en muchos lugares. Por ejemplo, en Las Estancias
terminamos de construirle una casa a una persona humilde. Tenia muchas
fallas y nosotros se la pusimos en estado. Pienso que, de alguna manera,
nosotros acerquemos felicidad a quienes no pueden alcanzarla por sus pro-
pios medios.”
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En Villa Vil y Amanao se.
construyeron-sendos edificios.
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Agua para
agricultores

Beneficios a partir desla
construccion de canales.

1 3 SALUD et
: Hospitales en
plena obra

En Andalgala y en Aconquija,
los trabajos avanzan.

1 6 NOSOTROS :
Trabajo de brlgadlsta
Un grupo trabaja en Andalgala
y zonas aledanas.
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Emprendedores

Artesanos y productores,
sumados a nuestro plan
comunitario.

NOSOTROS
Productos y
-servicios locales

La empresa cuenta con una
amplia red de proveedores.

SAEUD
Por una mejor
calidad de vida

En Chaquiago se colaboro
con la red sanitaria.

EDITORIAL

Comprar y crecer en Catamarca

esde los comienzos del emprendimiento,

Alumbrera fue poniendo en valor de manera

paulatina el aporte de los proveedores de
materiales y servicios con asiento en Catamarca. Esta

iniciativa, basada en el convencimiento de la calidad,

la atencion y el desarrollo que fueron adquiriendo
cada uno de ellos, permiti6 llegar a un presente
promisorio. Hoy, es amplia la lista de empresas y
emprendedores que generan productos y ofrecen
apoyo en diversas actividades, lo cual nos llena de
orgullo y acentta nuestro sentimiento de integra-
cion a la comunidad.

Justamente es la comunidad de la zona de influencia

de la mina la que sigue contando con nuestro apoyo

ante |nICIat|vas de diversa mdole Los salones de
e

usos multiples (SUM) y canales de riesgo construidos
en Amanao y Villa Vil dan cuenta de ello. También la
edificacion de estructuras sanitarias para mejorar la
calidad de vida en un barrio de Chaquiago. Mien-
tras, avanzan las obras de los hospitales de
Andalgala y de Aconquija, estructuras fundamenta-
les para dotar a la poblacion de mejores condiciones
de atencion de la salud.

Catamarca sigue siendo una fuente de inspiracion
para el crecimiento y el desarrollo. Motivados por la
fuerza de la gente, sequimos adelante, aportando lo
mejor de nosotros.

Hasta la proxima...
]
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Hacen centro Emprendedores .
enlayjcda social n.astadc

Un proyecto artesanal en Andalgala y un plan
agricola en Aconquija son casos testigo del apoyo
de Alumbrera. . v

.

dos SUM, en Villa Vil y Amanao, que
fortalecen las actividades de la poblacion.

as actividades sociales forman parte del diario transitar de los
pueblos. Concentrarlas en un lugar no resulta sencilla, porque
no siempre hay un ambito adecuado. En Amanao y en Villa Vil
esa necesidad es historia: Alumbrera les dio apoyo a ambas comu-

Arte en rodocrosita

“Fue una alegria ver esta
construccion. Es algo que
estabamos esperando en
el pueblo, sera de gran
utilidad.”

Ramon Lizarraga
(Presidente SUM Villa Vil)
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nidades para que cuenten con sendos salones de usos multiples.

Fueron los propios vecinos quienes le dieron forma a la idea de
contar con los SUM. Y a instancias de la empresa, la consultora
Cresca impulsé la creaciéon de asociaciones civiles, cuyas comisiones
directivas se encargan del mantenimiento y administracion.

Guillermo Haddad, gerente de la consultora, explicé el impacto que
tuvieron las obras. “Se trata de dos poblados alejados de Andalga-
14, que no tenian lugares aptos para actividades sociales. Supera-
dos los peldaros legales para la cesion de la obra, ahora se trabaja
en que los habitantes se sientan parte de cada centro”, dijo. Segun
Daniel Romero, gerente de RH + Servicios, empresa contratada
para llevar adelante el SUM de Amanao, “lo hecho tiene un gran
valor. Incluso se utilizé mano de obra local. Esto implica una con-
tencion social y una buena fuente de trabajo”.

Ambos centros cuentan con un salén techado, de 20 metros por
8, con tres bafnos y una cocina. La idea es que en ellos se hagan
fiestas, reuniones e incluso se brinden capacitaciones.

“Sera importante en la
mision de unir mas a los
habitantes. Este es un
punto de encuentro, que
sirvara para que el pueblo
pueda crecer.”

“Al ver la obra terminada
todos nos pusimos conten-
tos, y mas porque nosotros
trabajamos en la construc-
cion del salon.”

Ariel Adrian Igne
(Presidente SUM Amanao)

Mariana Torres
(Secretaria SUM Villa Vil)

on la puesta en funcionamiento de una maqui-

na trafiladora o laminadora de plata, el proyecto

iniciado en 2013 por la cooperativa “Rosa del
Inca” de artesanos de Andalgala cerr6 un circulo produc-
tivo, con el arte en rodocrosita en el centro de la escena.
Daniel Ramirez, presidente, orfebre y técnico en agro, lo
describe: “es un gran paso. Con esta maquina, podemos
realizar mejores terminaciones en las joyas y asi competir
en un mercado superior. Alumbrera nos ayudé a cristali-

zar nuestros suefos.”
Ly
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Zapallos de alta calidad

n Aconquija, Maria Emilia Vega comenz6 a incursionar

como productora. Alumbrera le provey6 insumos,

herramientas y asesoramiento técnico, y ella concreté

. un'sueno. “Me gusta el campo. De esta experiencia aprendi
e,mucho, quiero aprovecharla al méximo y crecer. Sembré

zapallos; cuando los compradores los veian, querian sacar-
melos de las manos”, admiti6. Alfredo Aguirre, ingeniero
agronomo, senal6 que el proyecto recibié apoyo dentro del
plan de sustentabilidad de la empresa. “Luego ella incursio-
nara en las hortalizas. Esta entusiasmada”, agrego.
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cle sol v de agua

Alumbrera doté a agricultores de
Amanao y de Villa Vil de canales de riego,
con lo que mejoraron sus producciones.

a necesidad de contar con conduccién de agua adecuada
para mantener en pie las distintas producciones representa un
historico desafio para los catamarquenos. Alumbrera tiene
s un largo recorrido en aquello de apoyar a los agricultores con la
construccion de canales de riego. Las localidades de Amanao y de
Villa Vil se sumaron a la iniciativa.

Unos 2.500 metros de canales impermeables, construidos con
g piedra y cemento, beneficiaron a productores de Amanao; y unos
S 3.500 metros a los de Villa Vil.

Daniel Romero, gerente de RH + Servicios, empresa contratada por
= Alumbrera para llevar adelante el proyecto, dijo al respecto: “Antes
: no habia un caudal suficiente para regar los cultivos, porque con-
taban con acequias de tierra y arena, muy permeables. Primero se
mejoré la captacion de agua y luego se canalizé, todo con mano de
obra local. El cambio mejordé un 50% la produccién.”




NOSOTROS

Alumbrera apoya la iniciativa del Compre

en Catamarca, adquiriendo productos y
1 contratando servicios a empresas y
productores con asiento en la provincia.

| compromiso de Alumbrera con la generacion de valor en
la provincia de Catamarca es constante, y desde el comienzo

de las operaciones la compra de materiales y servicios locales

fue una prioridad.

El concepto del Compre en Catamarca fue creciendo de manera
sostenida y hoy constituye una muy buena cadena de valor: hay
cantidad y calidad, y la evolucion de los Gltimos tres afnos ha sido
muy marcada. En este sentido, gastronomia, limpieza, manteni-
miento, transporte, movimiento de suelos, comercio, son algunos
de los rubros clave. Los servicios tienen un impacto mayor por el
requerimiento que se tiene y por la cantidad de gente involucrada.
Por otro lado la compra de materiales incide fuertemente si hay,
por ejemplo, una obra importante en curso.

En distintos rubros se han buscado alternativas sostenibles y aun-
que no siempre las hay localmente, el proceso de adaptacion fue
mutuo. El abanico de requerimientos es amplio y dinamico, y cada
dia se trabaja en ampliar la lista.

Desde la empresa se hace un seguimiento a los proveedores para
saber como trabajan, cual es el desempeno en diversas cuestio-

nes (siendo la seguridad industrial una prioridad), cuales son sus
problematicas, y en este ida y vuelta de comunicacion constante, en
la mayoria de los casos se nota una evolucion en la metodologia de
trabajo y en el desarrollo en general.

Se han tenido buenas experiencias en distintas localidades, y en
este sentido la Secretaria de Mineria ha tenido un papel protagoéni-
co en el apoyo brindado a todas las partes. Hay proveedores de mu-
chos anos, algunos de ellos han tenido una fuerte evolucion y por
ello se han constituido en una vidriera para otros. De forma perma-
nente se reciben pedidos de proveedores para ser incorporados y si
bien se otorga prioridad a los de la zona; siempre se analiza qué se
puede comprar, poniendo un acento en la mejora de la calidad y en
el precio, aspectos fundamentales para ser competitivos.

>

En 2010 las compras en Catamarca alcanzaron poco
mas de $54 millones; trepando en 2011 a $83 mi-
llones. En 2012 la cifra alcanzé los $177 millones; y
en 2013, $220 millones (cercano al 10% del total de
compras en el pais).

Discriminada las cifras, encontramos mas compra
de servicios que de materiales. Por ejemplo en 2013,
para lo primero se destinaron unos $170 millones, y
para lo segundo unos $50 millones.

2010 2011 2012 2013

*Cifras expresadas en millones de pesos.

0 mirllones

$50 millones



Materiales que se requieren > : - ; Servicios que se necesitan

W Para construccién en general, para obras de desarrollo sostenible ® El transporte de cal en bolsones (que se produce en San Juan) lo

realiza desde Belén la empresa J&V y es uno de los servicios mas

y plan comunitario. Todo tiene impacto en cada zona, porque lo

adquirido es utilizado alli también. importantes.

. . . . De limpieza y hoteleria en mina, que antes era brindado en su tota-

B Articulos de ferreteria, ropa de trabajo, elementos de seguridad. I : )
) ) ) lidad por Eurest y que ahora esta, en un gran porcentaje, en manos
El rubro comercio es amplio y variado. ] )
de Jorge Boggio, de Andalgala, todo con personal de la zona.

| Se alienta a los proveedores (como el caso de la compafia Eurest, o i o
Servicios Generales de Santa Maria hace tareas de mantenimiento

que ofrece servicios de alimentacién y de apoyo en mina), a com- o i )
de edificios, de mano de obra y efectGa obras en la mina.

prar productos alimenticios y descartables. Por caso, las hortalizas,
legumbres y especias que se consumen en el comedor de la mina

son de la zona de influencia y de la capital. Servicio de movimiento de suelos, a través de la empresa Jais, con

un crecimiento importante.

De San Fernando del Valle de Catamarca procede la empresa de
seguridad VIP. El personal presta servicios de seguridad patrimo-
nial en distintas areas de la empresa.

El transporte de personal hacia y desde la mina lo hace la empresa
25 de Agosto, que es de la capital. Y el transporte interno lo efec-
tua Transportes Parra, de Santa Maria.

También hay proveedores que realizan auditorias ambientales; arte-

sanos que hacen souvenirs y dulces; trabajos en metalurgia; con-

trol de plagas y desmalezado; chapa y pintura y hasta se requiere

personal de entretenimiento, como por ejemplo los profesores de
educacion fisica de la zona que prestan servicios en el campamento

(gimnasio y actividades de entretenimiento).

\\\\\\\\\

Crecimiento progresivo

“La intencion de Alumbrera es apostar al Compre en Catamar- i Z
ca. Hay varios proveedores que se pusieron a la altura de los / 747/ i ; ‘ :
requerimientos y se afianzaron. Algunos fueron evolucionando, 7> g ' - W 5
y de ofrecer un servicio, ahora incursionan en alguno superior, & 55 . La evolucion esta

inversién mediante y sumando personal. No ha sido un camino
“No hay limites en cuanto a qué servicios se pueden requerir de Catamarca. Si

" los tenemos en las alternativas que se manejan de acuerdo al momento que
atraviesa el emprendimiento, teniendo en cuenta los trabajos que se real
de determinado momento (ej: movimientos de suelos, eIevac:on de paredes
del dique, etc.). Nosotros apostamos a la evolucién constar'ﬁ‘e yeso Io marca el
interés de proveedores por ofrecer sus productos y servicios. "’
(Pablo Dramis, supermtendente de Compra de Matenales y Contratos)

sencillo, pero si constante y que ha valido el esfuerzo. El creci-
miento es progresivo y el andamiaje se mantiene pese a la situa-
cién econémica. Todo esto es un trabajo de equipo. Las areas de
abastecimiento, comunidades, planta e ingenieria y proyectos
estén fuertemente involucradas.”

(Guillermo Barros, encargado de compra de materiales y desa-
rrollo de proveedores)
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Con los pies en Catamarca

para poder llevar adelante su emprendimiento industrial. Especial
atencion se pone en aquellos con raices catamarquenas. Como la
empresa Servicios Generales de Santa Maria, que dentro de la Mina
realiza controles ambientales y prepara los productos que se descar-
tan en la operacién, incluidos los hidrocarburos, para su disposicion
final. “También tenemos obras civiles, mantenimiento de edificios y
apoyo, con mano de obra especializada”, cuenta Claudio Alejandro
Palacios, socio gerente del emprendimiento que surgio¢ hace cinco
anos. “Todo lo que nos pasé desde entonces fue positivo. Con la
politica de Compre en Catamarca, la mineria se interesé en provee-
dores de la zona y eso nos favorecié. Demostramos estar a la altura
de otros mas desarrollados”, agregé. Servicios comenzé con cuatro
personas y ahora cuenta con 130 empleados trabajando en la Mina.
“Generamos trabajo para la poblacion y ademaés a
tos a negocios locales”, completé Palacios.

Pablo Aibar es el encargado de la adminis
Transporte y Logistica J&V, de Belé, también
para contar. “Esto comenzo en junio de 2011, co.

camiones del papa de José Hida/gIb, propiet@;&) d
y

Son muchos los proveedores de servicios con que cuenta Alumbrera

vinculo con Alumbrera comenzé por ser cliente de un supermer-
cado, del que Hidalgo era duerno. Mantenemos la relacion desde
que ganamos la sequnda licitacion en la que participamos, para
transporte de carga de cal en bolsones. Fue en octubre de 2012.
Trabajar con Alumbrera nos dio aprendizaje y un enriquecimiento
profesional grande, nos hizo ordenados. Ahora tenemos seis ca-
miones y sumamos otros cuatro provistos por otra empresa beli-
cha, Transporte San Francisco, para completar la flota que nos pide
la empresa.”

Un tercer ejemplo de proveedor local lo aporta Luis Fernando Go-
mez, director de LG Seguridad Privada, empresa que brinda

‘seguridad en la estacion PS2 de bombeo, en Andalgal4, y también

n la estacion de valvula PS1A. “Brindamos vigilancia en el ingreso

\ y el egreso a la planta. Comenzamos en 2006, Alumbrera nos dio

esarrollarnos. El proyecto nacié con la idea
desocupada de la zona. Asi lo hicimos y ese

Producto refinado
En los Ultimos tiempo

caciones del cobre en s
manejo de alimentos,

en la industria
das y lesiones
catrizacion.

Las obras de los hospitales de Andalgala y
de Aconquija, con aportes de Alumbrera,
estan muy avanzados.

n Aconquija y en Andalgala, se estan levantando estructuras

edilicias que en poco tiempo seran fundamentales para dotar

a la poblacion de mejores condiciones de atencion de la
salud. “Aconquija tiene una poblacion de casi 6.000 habitantes; era
una necesidad imperiosa tener un hospital de estas caracteristicas.”
Beatriz Torres es la directora asistencial del nosocomio de la zona
Este de Catamarca. Y pone énfasis en hablar del gran valor del em-
prendimiento que esta en curso.

Del mini hospital, sin especialistas ni infraestructura y con muchas
derivaciones por carecer de complejidad, en Aconquija se pasara a
contar con un servicio con varios especialistas, atendiendo en un
lugar comodo. “El cambio sera total y la gente tendra ahora lo que
necesita”, agrega Torres.

“Esta obra mejora las prestaciones del sistema de salud.” Patricio
Aballay es el encargado por parte de Alumbrera de los trabajos
que se efecttian en el Nuevo Hospital de Andalgala. Y destaca que
la parte civil ya esta casi lista y que se estan acelerando las labores
en la parte de servicios.

El hospital de Andalgala recibira pacientes de la ciudad y de sus
alrededores; seran unos 17.000 sus beneficiarios directos. Para su
construccion se utilizé un 95% de mano de obra catamarquena,
con materiales catamarquenos. “Con esta obra se van a salvar mu-
chas vidas”, senal6 Aballay.

Dra. Beatriz Torres
Directora Asistencial del Hospital
de Aconquija.
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Alumbrera, en un programa acordado con el Gobierno,
facilito la construccion de banos para 18 familias del
barrio San Cayetano de Chaquiago, como complemento
a un programa de educacion sanitaria.

ensar una mejor calidad de vida siempre es posible. Sino que

lo digan los vecinos del barrio San Cayetano de Chaquiago,

quienes a partir del interés de Alumbrera de dotarles de me-
joras sanitarias, cuentan con banos instalados para sus viviendas.

Fueron 18 las familias de bajos recursos beneficiadas por las obras
en las que hubo una inversion de alrededor de $1 millon. Como
complemento del trabajo, se les brinda un acompanamiento mé-
dico para poder bajar el promedio de enfermedades infecciosas, lo
que ya se logré en un numero considerable.

Ricardo Porras, subdelegado del barrio, contoé: “/la empresa nos
entrego todos los materiales y nos facilité la mano de obra. Antes
la gente iba a higienizarse a un arroyo cercano.”

Cada bano cuenta con inodoro, piletas lavamanos y ducha, cone-
xion de agua fria y caliente. También se les facilito a los vecinos
termotanque a lena.

ejora f n

0

| d,a Jente

Jorge Cuello es el médico que supervisé el programa de erradicar
las enfermedades infecciosas en el lugar. “Trabajamos en brindarles
una correcta educacion sanitaria a los vecinos. Asi, se armo un plan
para que modifiquen sus costumbres y, de esa manera, poder bajar
los niveles de enfermedades. El paso que se dio fue extremada-
mente importante”, sostuvo.

En la misma linea se expres6 Rosana Santa Maria, agente sani-
taria. Ella contdé que, de varios casos de brotes de enfermedades
infecciosas, se paso a un cuadro mejor. “Hay avances, pero en esto
debemos seguir trabajando y mejorando los registros. Lo que hizo
Alumbrera fue fundamental: se intereso por el problema cuando
nadie lo hacia. Mucha gente pensaba que nunca iba a tener un
bano. Hoy la realidad es otra, con estos elementos se puede pensar
en educacion sanitaria”, senalo.

R
CASO 1
Hizo todo desde cero

Luis Cisneros no tenia casa, pero si un terreno. En condicion
de beneficiario de la obra, en su propiedad se construy6 uno
de los banos. Fue causa suficiente para que el hombre se
motive y comience a construir su vivienda. Hoy, con la obra
muy avanzada y planes cercanos de irse a vivir junto a su
pareja, la mirada de orgullo se le nota desde lejos.

“La alegria que siento es inmensa. Concretar mi suefio de
tener una casa propia es muy lindo. Nada es imposible si le
ponemos empeno a la tarea. No encuentro palabras de agra-
decimiento por esta mano que nos dieron”, cont6 Luis.

CASO 2
Cambio de habito

“Antes teniamos que ir al rio, con lluvia,
nieve, frio o calor. Este es un gran avance”.
Con satisfaccion describe Antonia Delicia
Astorga la construccion de un baiio en su
casa. “Desde que los hicieron ya no hay
tantas enfermedades”, concluyo.

Rosana Santa Maria
y Jorge Cuello



